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Dear Sir/Madam,  

 

At the outset, we sincerely thank you for the interest shown in submitting your application to become a Regional Owner of India’s first “Water Super Market”®, in 

collaboration with Oceana Positive®. 

 

We have earlier tried sending you an email too. To ensure clarity, transparency, and continuity in the evaluation process, we are sharing a Business Overview Document 

that provides comprehensive information, including: 

 

• Financial structure and detailed break-up 

• Categories of eligible cities/towns 

• Frequently Asked Questions (FAQs) 

 

We trust that this document will address most of your initial queries. We also suggest you to go through the attached video links (some you may have already seen) for 

better understanding of the entire business model. 

 

https://www.youtube.com/watch?v=2A9jeO01Ivo 

https://www.youtube.com/watch?v=XexevhNnvpk 

https://youtu.be/Mw2If1ilMnk?si=0uuLQz--lgxyBV9I 

https://youtu.be/LRDHxOCXNq8?si=iOzul5VTgL3qdItA 
 

Further, we request you to kindly review the attached document in detail. If, after careful evaluation, you believe that this opportunity is well-suited to you personally, 

professionally, and financially, and you are confident of dedicating full-time focus to this business venture, we request you to email us at supportus@oposwater.com or 

WhatsApp us back on +91-88 977 977 37 confirming your keen interest to take this forward. 

 

Thank you for your kind understanding. We wish you the very best. 

 

Warm regards, 

 

Team Oceana Positive 

 

 

https://www.youtube.com/watch?v=2A9jeO01Ivo
https://www.youtube.com/watch?v=XexevhNnvpk
https://youtu.be/Mw2If1ilMnk?si=0uuLQz--lgxyBV9I
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About The Company: 

 
Oceana Positive, established in 2013, is a market leader in customized bottled water solutions across India, serving a wide spectrum of clients including 

corporates, institutions, events, and retail partners. 

We operate one of India’s limited 34 natural mineral water plants and undertake manufacturing through a combination of our own facilities, approved co-

production units, and co-packing partners. All facilities adhere to stringent quality standards and operate in 100% fully automated environments, ensuring 

consistent quality, reliable supply, and full regulatory compliance. 

Our Distributor Partners Benefit From: 

• Strong and trusted brand credibility 

• Consistent, quality-assured products 

• Flexible and scalable supply capabilities 

• High repeat-demand segments ensuring steady business 

Oceana Positive is deeply committed to building long-term, transparent, and mutually profitable distributor partnerships across India. 

To know more about us, please visit: 

• Website: https://www.oceanapositive.com/ 

• LinkedIn: https://www.linkedin.com/company/oceanapositive/ 

• Instagram: https://www.instagram.com/oceanapositve/?hl=en 

• Facebook: https://www.facebook.com/oceanapositive/ 

 

 

 

https://www.oceanapositive.com/
https://www.linkedin.com/company/oceanapositive/
https://www.instagram.com/oceanapositve/?hl=en
https://www.facebook.com/oceanapositive/
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Brief about the Opportunity: 

 

Market Scope: India’s bottled water market was valued at USD 22.72 billion in 2022 and is projected to reach USD 36.21 billion by 2030, reflecting strong and 

sustained growth. Post COVID-19, demand has accelerated significantly, driven by rising health awareness and increasing consumption across Tier 2 and Tier 3 cities, 

which now represent the fastest-growing markets. 

While the mass market is dominated by established off-the-shelf brands such as Bisleri, Kinley, Aquafina, and Bailey, there exists a high-growth, under-penetrated 

opportunity in the customized bottled water segment. 

Customized water bottles offer: 

 

• Higher profitability for retailers and distributors compared to standard brands 

• Brand visibility and marketing value for corporates, institutions, events, hotels, hospitals, and real estate projects 

• Repeat and bulk demand, ensuring predictable volumes 

 

With businesses increasingly viewing customized bottled water as both a utility and a branding medium, this segment continues to grow faster than conventional 

packaged water, presenting a compelling opportunity for scalable expansion. 

 

Opportunity: Market Gap & Oceana Positive’s Differentiation 

 

The customized bottled water segment in India remains largely unorganized and fragmented, with most suppliers unable to consistently address key operational 

challenges such as quality assurance, timely delivery, flexible order quantities, and product variety. 

Oceana Positive directly bridges this gap. 

 

Backed by operations since 2013 and ownership of one of India’s limited 34 natural mineral water plants, Oceana Positive operates as a professionally managed, 

organized player with pan-India capabilities. Our integrated production model—combining owned plants, leased co-production facilities, and co-packing units—

enables us to deliver: 

 

• Consistent and certified quality, produced exclusively in 100% fully automated facilities 

• Reliable and timely deliveries, even for bulk and time-sensitive requirements 

• Flexibility in order sizes, catering to both large institutions and smaller customized orders 

• Wide variety of bottle shapes, sizes, and water options, meeting diverse branding and consumption needs 

By eliminating the common pain points associated with unorganized suppliers, Oceana Positive positions itself as a scalable, dependable, and differentiated leader in 

the customized bottled water segment—creating sustainable value for customers, partners, and stakeholders. 
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What does the current Distribution Opportunity provide? 

 

Oceana Positive – Partner Value Proposition 
 

• Exclusive Ownership Rights of India’s first “Water Super Market®” within the assigned catchment area, offering a wide range of customized bottled water 

solutions—without the usual operational pain points. 

 

• Low Capital Investment with High ROI, enabled by an asset-light, scalable business model. 

• Perennial, Repeat-Demand Business with consistent consumption across corporate, institutional, retail, and event segments—never seasonal or trend-dependent. 

• Proven Proof of Concept, eliminating trial-and-error risks and ensuring faster break-even. 

• Single-Window Offering with a wide product portfolio, including: 

o Packaged Drinking Water (PDW)    

o Natural Mineral Water (NMW) 

o Alkaline Water (as per demand) 

o Atmospheric Water (as per demand) 

o Blended Waters ( as per demand ) 

• No Manufacturing or Production Responsibilities—partners are free from plant setup, operational complexities, and heavy capital expenditure. 

• Comprehensive Support from Oceana Positive (Market Leader), including: 

o Strong brand and marketing support 

o Access to existing institutional and corporate clients 

o Assured quality and consistent supply 

o Support in initial setup and onboarding 

o Ability to cater to small, high-margin B2C segments and untapped virgin markets, including personalized bottles with surnames. 

o 90-day dedicated sales support 

o Centralized lead management system 

o Exclusive geographical rights 

o A custom-built digital application to manage the entire business lifecycle end-to-end 
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BUSINESS MODEL IN BRIEF 

• We will send you various types of water bottles (with filled water from our fully automatic water plants). 

• We will send you various sizes of water bottles in various shapes as per market demand 

• We will send you filled water bottles without the front label in bulk to you 

• Based on the customer need you can complete design using our App and we shall send the printed labels separately 

to you. 

• You will have to use the label applicator machine to affix those labels and repack those bottles using shrink wrap 

machine (the two machine’s that were shown to you in the video clip) and supply then to your local customers with 

your profit margin. 

• We are only providing the above distribution option and not providing any help to set up any manufacturing 

plant, or filling unit or any other semi-automatic water plant set up. We cannot help in any way to set up any other 

machinery w.r.to water plant establishment. 

• Our proposal or advertisement s purely related to distribution model / dealership model where in you will receive 

filled water bottles and labels as per customer need and you will need to re-sell locally with your own profit 

margin. 

Kindly go through the below two full videos for better clarity so that you can understand the business model better 

and can take an informed decision and reach back to us suitably. 

 
https://www.youtube.com/watch?v=2A9jeO01Ivo 

https://www.youtube.com/watch?v=XexevhNnvpk 

https://youtu.be/Mw2If1ilMnk?si=0uuLQz--lgxyBV9I 

https://youtu.be/LRDHxOCXNq8?si=iOzul5VTgL3qdItA 

https://www.youtube.com/watch?v=2A9jeO01Ivo
https://www.youtube.com/watch?v=XexevhNnvpk
https://youtu.be/Mw2If1ilMnk?si=0uuLQz--lgxyBV9I
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What is the cost involved 

8.4 Lacs for Machinery + 18% GST & Transportation + Set up Cost of office and godown as per your convenience locally  

PLUS, Franchise Fee varying between 3 Lacs to 10 LACS based on Location –  

Total Investment would be in the range of 15 Lacs to 23 Lacs (Approximately) based on category of city / town opted for – Please refer Annexure A 
 

How much can I earn? Indicative Financial Returns 

 

The indicative (NOT GUARANTEED) net profit per month (after all operating expenses) for distributors is outlined below, based on category classification: 

 

• Category A+: ₹6.0 Lakhs per month*   Category A: ₹3.5 Lakhs per month*   Category B: ₹2.0 Lakhs per month*   Category C: ₹1.5 Lakhs per month* 

 

*Figures are indicative and subject to the distributor’s individual efforts, adherence to company guidelines, market conditions, and operational execution. Returns are not 

guaranteed. Based on historical performance and the proven business model, the entire investment (including franchise fees) can typically be recovered within 4 to 6 months 

in most cases. 

 

 

What are we looking at? 
 

Partner Selection Criteria 

 

Our distribution model is not just an opportunity to earn money, but also to build long-term credibility and respect. Therefore, we are 

highly selective in choosing the right partners who align with our vision and values. 

 
Beyond the minimum investment requirement, we look for partners who demonstrate: 

 

• A strong entrepreneurial mindset and business ownership attitude 

• Ability to invest needed money to set up business and scale up. 

• Basic technology proficiency to effectively use digital tools and systems 

• A high level of commitment and drive to succeed 

• Willingness to dedicate full time and focus to build and grow the business 
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We believe that partners with the right mindset and execution capability are key to mutual success and sustainable growth. 

 

 

Next Steps: If the above details resonate with you, we request you to write to us at purely@oposwater.com OR supportus@oposwater.com, clearly indicating your 

confirmed interest with your desired location in taking up our distributorship. Upon review, shortlisted applicants will be personally invited to Hyderabad for an in-depth 

discussion to take the conversation forward. 

 

• Kindly revert with your interest only if you understood the entire concept, if you can invest the needed money and time and 

can fully dedicate your time for at least 12 months.  

 

• If you are convinced about taking up this opportunity, then we request you to please mention in detail on why would you like to 

choose this opportunity and why should you be chosen over others and what are your marketing strategies to take this business 

forward while replying with your confirmed interest to us on email. 

 

• As we are receiving dozens of applications for every location, the above step would be helpful for both parties to conclude 

this decision in a win-win manner. (Owing to the huge competition for each spot, it would be advisable to avoid one liner 

replies stating “we are interested / ok / yes etc.,” to have a better chance of evaluation. 

 

• BASED ON THE REVERTS (and quality of reverts) THAT WE RECEIVE BACK ON EMAIL; KINDLY NOTE THAT 

MEETINGS SHALL BE SCHEDULED SUITABLY only to such reverts, which would be shortlisted. 
 

Timelines for Next Steps: Once all terms and conditions are mutually agreed upon, the company will require approximately 60 to 90 days to commence operations 

at the partner’s chosen location. This timeline includes machinery installation, system setup, and complete operational launch. 

 

Our Assurance 
We offer complete peace of mind to our partners. 100% of the investment made prior to the commencement of business will be refunded* (machinery would be valued at 

depreciated value) should the distributor choose to exit after the lock-in period of 36 months, as per the agreed terms and conditions. 

 

*Conditions apply 

 

mailto:purely@oposwater.com
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Kindly Note:  
We are truly overwhelmed by the humungous response received. We wish to humbly inform you that we are currently flooded with calls and enquiries, with multiple 

applications being received for each location. We sincerely request your kind cooperation and patience, as our team carefully reviews the thousands of applications received 

and will get back to suitable candidates in due course. 

Thank you for your understanding and continued interest. 

 

Customer Support: purely@oposwater.com 

Escalation Email: supportus@oposwater.com  

Contact: 88 977 977 37 
 
 

 

Disclaimer Note: This document has been issued solely pursuant to a request received from the recipient and is provided for informational purposes only. Any financial 

figures, projections, or illustrations contained herein are indicative estimates and are dependent upon multiple variables including, but not limited to, the distributor’s efforts, 

operational efficiency, compliance with company guidelines, market conditions, and external factors. No representation, warranty, or assurance—express or implied—is 

given by Oceana Positive regarding profitability, income, or business success. 

Nothing contained in this document shall be construed as an offer, promise, or guarantee of distributorship, revenue, or return on investment. Any distributorship shall be 

granted only upon completion of due diligence, internal approvals, and execution of a definitive written agreement setting out all commercial and legal terms. 

Oceana Positive does not appoint or authorize any agents, brokers, intermediaries, or mediators to collect monies or make assurances on its behalf. Prospective applicants 

are expressly cautioned not to make any payment to any individual or third party claiming to represent Oceana Positive. Any financial transaction, if and when applicable, 

shall be made only after execution of the formal agreement and strictly in accordance with the payment terms specified therein. 

Prospective partners are advised to undertake independent due diligence and seek professional, legal, and financial advice prior to entering into any arrangement. Oceana 

Positive shall not be liable for any loss, damage, or claim arising from reliance on this document or from dealings with unauthorized third parties. 

All communications and transactions must be conducted exclusively through the official contact details provided by Oceana Positive. 

 
Plastic Harmful – Clarification -- For environmentally concerned people: 

 

While we all know that single use plastic is banned and we must be responsible enough for plastic recycling. Oceana Positive is a plastic positive company, which means we 

recycle more plastic that what we produce leaving a positive foot print. Further, plastic bottles less than 200 ml is banned by the government and above 200ml all plastic 

bottles are mostly recycled. Further there are alternatives available like bio degradable plastic, tetra pack etc which can also be provided but the costing would be significantly 

higher. Glass bottles create more pollution than plastic and which is a separate subject of discussion. In nut shell, we wish to clarify that while we cannot eradicate plastic 

usage instantly, we are a responsible organisation to be plastic positive.  

mailto:purely@oposwater.com
mailto:supportus@oposwater.com


9 
 

Frequently Asked Questions (FAQ`S) 
 

1) Do you supply only bottles or bottles filled with water? 

 

We supply various types of water in various shapes of bottles in various SKU`s (Stock Keeping Units) as per the local demand and as 

per the distributor needs. 

 

2) Do we need to set up any water plant to do this business?  

 

No. you do not need to set up any water plant. We shall supply you the finished goods i.e., water bottles and as well as the needed 

labels to be affixed as per the customer`s need/brand. Only label applicator, quality check screen and repacking machinery are needed 

to this business. Any other machinery or any water plant machinery / set up is not needed. 

 

3) Is this a Distributor model or Franchise model? 

 

It is prima facie a “Distribution Model” with some goodness and benefits of Franchise model. 

 

4) We have filled the application – what next? 

 

We are humbled to having received excessive applications for each location. After aspirants submitting the application, our team will 

review all the applications received for such location and filter the applicants based on the data submitted and all the filtered 

applications would get a call.  

 

Post such call, a further filtration happens and few shortlisted aspirants would be called to Hyderabad on a specified date to give them 

complete details and one amongst these would be selected as our distribution partner in a win-win scenario. We aim to complete the 

process in the next 15 days. 

 

 

5) I have applied for “XYZ” location – what territorial rights will I have as a distribution partner?  

 

For all the locations specified, post the agreement is signed, the assigned geography / territory would be exclusive to the distribution 

partner and company does not interfere or directly sell in the assigned territory. 
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Further, our distribution partner can appoint sub distributors in his region with prior approval from the company. 

 

 

6) Are you guaranteeing the returns? 

 

No, we are not guaranteeing any returns. We are only indicating you the possibility of an earning potential subject to sales. It depends 

from person to person and varies from location to location. We are only helping you set up an established business model backed by 

our experience and brand name well established since 2013, minus the usual bothering issues and not guaranteeing any returns. 

 

7) What is the Estimated monthly profit for us? 

 

If business is done as per suggestions and guidance given, this model can earn a net profit of Rs.2/- to 3/- per bottle on an average. 

So, if a distributor can sell 1 lac bottles per month, then he can earn around 2 lacs to 3 lacs per month of net profit (after all expenses). 

 

 

8) Can you please explain details about the Loan amount of 80% mentioned in the video? 

 

We can speak to couple of banks and NBFC`s whom we share a good rapport with and facilitate to arrange the loan of up to 80% on 

Machinery and in some cases working capital needs as well. It is purely based on individual credit history and the company only acts 

a mere facilitator and does not provide loans by themselves. 

 

 

9) Can you please explain per bottle cost? how much will it cost the distributor and what is his margin etc? 

 

This is an integral part of business discussion which shall finally take place with the signed distributor partner in person and 

cannot be shared with all aspirants. It also hugely varies on what type of bottle, what type of water, what type of cap, what 

type of packaging, what type of label etc.,. For now, as indicated earlier, one can safely assume the net profit per bottle would 

be in the range of Rs.2/- to Rs.3/- per bottle on an average. 
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10) Is water supplied safe? how are we different than other MNC brands like Bisleri, Kinley, Aquafina etc.,? 

 

Our water supplied to you would be of superior quality and produced from a fully automatic set up like any other MNC brands 

like Bisleri, Kinley, Aquafina. Our water quality and certifications etc would all be available in public domain for easy 

reference. 

 

 

11) Can you please explain little more about the marketing support from the company? 

 

This business has a unique beauty which is this is perennial in nature unlike many other businesses.  

 

Our company provides the below support 

 

• Full scale product knowledge and sales training to the distributor  

• Full scale end to end customised App to do sales and service 

• First 90 days sales support  

• Social media campaign support during the launch phase 

• Company provided mobile number and an exclusive TAB to use the app. 

• Centralised leads support 

• Royalty to leads passed to other distributors. 

 

 

12) Can you please brief us on where will you supply your bottles from? 

 

Natural Mineral Water would be supplied from our own Himachal Pradesh factory and packaged drinking water or any other 

types of water would be supplied either from our own factories / our co-packing units / our other leased manufacturing units / 

our leased-out units. But all our supplies would be from 100% fully automated set up as per our standard SOP`s and meeting 

our highest level of quality norms. So, company will decide based on their convenience to send the water bottles from their 

choice of water factory unit based on their logistical / productional convenience. 

Choice of supplying location/factory would strictly be Oceana Positive`s call. 
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13) Can I visit the factory?  

 

We are sorry that we do not encourage and cannot take you to our manufacturing units considering stringent quality norms that 

we follow, but the finalised aspirants would be invited to visit our distribution centre to experience and understand the 

business model. 

 

14) Can you please explain details about the transportation cost? who must bear? 

 

Our water bottles are sold as Ex-Factory and transportation from the factory to distributor location is the distributor 

responsibility. Our workings which are provided indicating the net profit of Rs.2/- to Rs.3/- per bottle has already factored this 

transportation cost as well. 

 

15) What is the company policy w.r.to damaged stock? 

 

Transportation damages are not in the company scope and any other product damage other than the transportation damage, 

then 100% replacement is provided. 

 

16) Does your company provide any credit to distributors? 

 

No. it is 100% upfront payment only as we aim to empower our distributors to earn maximum profits so we operate on wafer 

thin margins and hence credit is not possible. 

 

17) What is the duration of this distribution contract and what are the exit / termination clauses?  

 

Our license is issued initially for 3 years and renewable once in every three years. Company reserves the right to change any 

terms and conditions based on distributor performance. 

 

There is a lock in period for 36 months post which the distributor can choose to exit by giving the company 90 days’ notice and hand 

over the business back to the company. 
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ప్రియమైన సర్ / మేడమ్ గారికి, 

భారతదేశపు తొలి “Water Super Market”® యొక్క  రీజినల్ ఓనర్ గా, Oceana Positive సంసథతో క్లిసి భాగసా్వ మ్య ం కావాలనే ఆసకి ిచూపుతూ దరఖాసి్త 

సమ్రిప ంచినందుకు మా హృదయపూరా క్ క్ృతజ్ఞతలు. 

మేము ఇంతకుముందు మీకు ఈమెయిల్ దా్వ రా కూడా సంప్రరదంచడానికి ప్రరయత్న ంచాము. సప ష్టత, పారదరశ క్త మ్రియు ఎంిక్ ప్రరప్రకియలో 

నిరంతరతను కాపాడందుకు, వాయ పారానికి సంబంధంచిన పూరి ివివరాలు క్లిగిన Business Overview Document ను మీతో రంచుకుంటున్నన ము. 

ఇందులో ముఖ్య ంగా: 

• ఆరి థక్ నిరాా ణం మ్రియు పెటుటబడి వివరాల విభజ్న 

• అర హత గల నగరాలు / రట్టణాల వరీకీ్రణ 

• తరచుగా అడిగే ప్రరశన లు (FAQs) 

ఈ రప్రతం మీ ప్రపాథమిక్ సందేహాలకు సమాధానం ఇసి్తందని మేము విశా సిసి్తన్నన ము. అలాగే, మొతంి వాయ పార నమూన్నను మ్రింత సప ష్టంగా అర థం 

చేస్తకోవడానికి ప్రకింద వీడియో లింకులను కూడా వీక్షించమని సూచిస్తునా్న ము (వాటిలో కొనిన  మీరు ఇరప టికే చూసి ఉండవచుు ): 

https://www.youtube.com/watch?v=2A9jeO01Ivo 

https://www.youtube.com/watch?v=XexevhNnvpk 

https://youtu.be/Mw2If1ilMnk?si=0uuLQz--lgxyBV9I 

దయచేసి జతచేసిన పత్రానిా  పూర్తుగా మర్తయు జాత్రరతుగా పర్తశీలించిండి. పూర్తుగా విశ్లషేించిన తరా్వ త, ఈ అవకాశము మీ వయ కిగితంగా, 

వృత్రిరంగా మ్రియు ఆరి థక్ంగా అనుకూలమ్ని భావిస్త,ి మ్రియు ఈ వాయ పారానికి పూరిసి్వథ యి సమ్యానిన  కేటాయించడానికి మీరు సిద్ధింగా ఉింటే, 

దయచేసి మీ ఆసకినిి ధృవీక్రించేందుకు supportus@oposwater.com కు ఈమెయిల్ చేయండి లేద్వ +91-88 977 977 37 కు వాట్సా ప్ ద్వా ర్వ 

స్ప ిందించిండి. 

మీ సహన్ననికి మ్రియు అవగాహనకు ధనయ వాద్వలు. మీకు మా శుభాకాంక్షలు. 

 

ఆదరాభిమాన్నలతో, 

టీమ్ ఓషయాన్న పాజిటివ్ 

  

https://www.youtube.com/watch?v=2A9jeO01Ivo
https://www.youtube.com/watch?v=XexevhNnvpk
https://youtu.be/Mw2If1ilMnk?si=0uuLQz--lgxyBV9I
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కింపెనీ గుర్తించి: 

2013లో  స్వథ ించబడిన ఓషయాన్న పాజిటివ్ (Oceana Positive), భారతదేశం అంతటా అనుకూలీక్రించిన (క్సటమైజ్్డ) బాటిల్ ్వాట్ర్ 

రరిష్కక రాలలో ప్రరముఖ్ సంసథగా నిలిచింద. కార్పప రేట్ సంసథలు, సంస్వథ గత విభాగాలు, ఈవంటుు మ్రియు రిటైల్ భాగసా్వ ములు సహా 

విసృితమైన ఖాతాద్వరులకు స్తవలు అందసి్ంద. 

భారతదేశంలో రరిమితంగా ఉనన  34 నేచురల్ మినరల్ వాటర్  పేాింటేో ఒకద్వనిా  మేము నిరా హిసి్తన్నన ము. మా సా ంత యూనిటుు, 

ఆమోదత సహ-ఉతప త్ ికేంప్రద్వలు మ్రియు కో-పాయ కింగ్ భాగసా్వ ముల ద్వా రా తయారీ కారయ క్లాపాలను నిరా హిసి్తన్నన ము. అనిన  కేంప్రద్వలు 

క్ఠినమైన న్నణయ త ప్రరమాణాలను అనుసరిసి్త, 100% పూర్తుగా ఆటోమేటెడ్ వాావరణింో రనిచేసి్వయి. దీనివలు నిరంతర న్నణయ త, 

విశా సనీయ సరఫరా మ్రియు సంపూరణ నియంప్రతణా అనుసరణను నిరాారించగలుగుతున్నన ము. 

మా డిస్ట్సిబి్యూ టర్ భారసా్వ ములకు లభించే త్రపయోజన్నలు: 

• బలమైన మ్రియు విశా సనీయమైన ప్రబాండ్ ప్రరత్ష్ఠ 

• నిరంతరంగా న్నణయ త హామీ క్లిగిన ఉతప తిులు 

• అనువైన మ్రియు విసరిించగల సరఫరా స్వమ్రథయ ం 

• అధక్ పునరావృత డిమాండ్ క్లిగిన విభాగాలు,  సిథరమైన వాయ పారానికి హామీ 

ఓషియాన్న పాజిటివ్, భారతదేశం అంతటా దీరఘకాలక, పారద్రశ కమైన మర్తయు పరస్ప ర లాభద్వయకమైన డిస్ట్సిబి్యూ టర్ 

భారసా్వ మాూ లను నిరిా ంచేందుకు క్టుటబడి ఉంద. 

మా గుర్తించి మర్తింత తెలుస్తకోవాలింటే, ద్యచేసి స్ింద్ర్తశ ించిండి: 

• వబ సైట్: https://www.oceanapositive.com/ 

• లింక్ ్ఇన్: https://www.linkedin.com/company/oceanapositive/ 

• ఇన్  స్వట ప్రగామ్: https://www.instagram.com/oceanapositve/?hl=en 

• ఫేస బుక్: https://www.facebook.com/oceanapositive/ 

https://www.oceanapositive.com/
https://www.linkedin.com/company/oceanapositive/
https://www.instagram.com/oceanapositve/?hl=en
https://www.facebook.com/oceanapositive/
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అవకాశిం గుర్తించి స్ింక్షపు వివరణ: 

మార్కె ట్ పర్తధి: 

భారతదేశ బాటిల్ ్వాట్ర్ మార్కక ట్ విలువ 2022లో USD 22.72 బిలయనేుగా అంచన్న వేయబడింద మ్రియు 2030 న్నటికి USD 36.21 

బిలయనకేు చేరుకుంటుందని భావిసి్తన్నన రు. ఇద బలమైన మ్రియు నిరంతర వృదాని స్తచిసి్తంద. కోవిడ్-19 తరువాత, ఆరోగయ  అవగాహన 

పెరగడం మ్రియు టియర్-2, టియర్-3 నరర్వోే వినియోరిం రణనీయింగా పెరరడిం వలు డిమాండ్ వేగంగా పెరిగింద. ప్రరసి్తతం ఇవే 

అతయ ంత వేగంగా అభివృద ాచందుతునన  మార్కక టుుగా ఉన్నన యి. 

బిస్లురి, కినీు, అకాా ఫిన్న, బైలీ వంటి  సిథరరడిన ర్కడీ-మేడ్ ప్రబాండ్లు స్వధారణ మార్కక ట్ ను ఆధరతయ ంగా నిరా హిసి్తనన రప టికీ, కస్మిైజ్్డ బాటిల్్ 

వాటర్ విభారింో ఇంకా పూరిగిా ఉరయోగించని, అధక్ వృద ాఅవకాశాలు ఉన్నన యి. 

కస్మిైజ్్డ వాటర్ బాటిల్ా  అిందించే త్రపయోజన్నలు: 

• స్వధారణ ప్రబాండుతో పోలిస్త ిరిటైలరుు మ్రియు డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర ుకు ఎకెు వ లాభద్వయకత 

• కార్పప రేట్ సంసథలు, విద్వయ /సంస్వథ గత విభాగాలు, ఈవంటుు, హోట్ళ్లు , ఆస్తరప్రతులు మ్రియు రియల్ ఎస్తటట్ ప్రపాజెకుటలకు త్రబాిండ్ 

విజిబిలటీ మర్తయు మార్కె టిింగ్ విలువ 

• పునరావృత మ్రియు బల్క  డిమాండ్, తద్వా రా అించన్న వేయద్గిన విత్రకయ పర్తమాణాలు 

వాయ పార సంసథలు క్సటమైజ్్డ బాటిల్ ్వాట్ర్ ను ఒక్వైపు అవసరంగా, మ్రోవైపు త్రబాిండిింగ్ స్వధనింగా చూసి్తండట్ంతో, ఈ విభాగం సంప్రరద్వయ 

పాయ కేజ్్డ వాట్ర్ క్ంటే వేగంగా వృద ాచందుతోంద. ఇద విస్ురణకు అనుకూలమైన, ఆకరషణీయమైన వాూ పార అవకాశానిా  అందసి్ంద. 

 

అవకాశిం: మార్కె ట్ పర్తధి & ఓషయాన్న పాజిటివ్ త్రపత్యూ కత 

భారతదేశంలో క్సటమైజ్్డ బాటిల్ ్వాట్ర్ విభాగం ఇరప టికీ ఎకుక వగా అస్ింఘటితింగా మర్తయు విభజితింగా ఉంద. ఈ విభాగంలో ఉనన  

చాలా మ్ంద సరఫరాద్వరులు న్నణయ త హామీ, సమ్యానికి డెలివరీ, ఆరర్్ రరిమాణాలోు  అనువుదనం, ఉతప తిుల వైవిధయ ం వంటి కీలక్ 

కారయ క్లార సవాళ్ును నిరంతరంగా రరిష్క రించలేక్పోతున్నన రు. 

ఓషయాన్న పాజిటివ్ ఈ మార్కె ట్ ోపానిా  నేరుగా పూర్తస్ు ింద. 
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2013 నుంచి స్వగుతునన  కారయ క్లాపాల అనుభవంతో పాటు, భారతదేశంలో రరిమితంగా ఉనన  34 నేచురల్ మినరల్ వాటర్  పేాింటేో 

ఒకద్వనికి యజమానూ ిం క్లిగి ఉండట్ం వలు, ఓషియాన్న పాజిటివ్ ఒక్ వృత్తుపరింగా నిరా హించబడే, స్ింఘటితమైన మర్తయు పాన్-

ఇిండియా స్వమర్వయ ూ లు రల స్ింస్యగా రనిచేసి్ంద. 

మా సమ్ప్రగ ఉతప త్ ిమోడల్—సా ంత  పాు ంటుు, లీజ్్డ కో-ప్రొడక్షన్ సదుపాయాలు మ్రియు కో-పాయ కింగ్ యూనిట్ు సమేా ళ్నంతో—మాకు కింద 

విధంగా స్తవలందంచే స్వమ్రాథ య నిన  క్లిప సి్ంద: 

• 100% పూర్తుగా ఆటోమేటెడ్ స్దుపాయాోే మాత్రతమే తయారయ్యూ , నిరంతర మ్రియు ధృవీక్రిత న్నణయ త 

• బల్క  మ్రియు సమ్యానికి కీలక్మైన అవసరాలకైన్న విశా స్నీయమైన, స్మయానుకూల డెలవరీలు 

• పెదద సంసథల నుంచి చినన  క్సటమైజ్్డ ఆరర్ ు వరకు సరిపోయేలా ఆరర్్ పర్తమాణాోే అనువుద్నిం 

• విభినన  ప్రబాండింగ్ మ్రియు వినియోగ అవసరాలను తీరేు లా విస్ుృతమైన బాటిల్ ఆకృతులు, పర్తమాణాలు మర్తయు వాటర్ 

ఎింపికలు 

అసంఘటిత సరఫరాద్వరులతో స్వధారణంగా ఎదురయేయ  సమ్సయ లను తొలగించడం ద్వా రా, ఓషియాన్న పాజిటివ్ తనను తాను 

విస్ుర్తించరల, నమమ ద్గిన, విశా స్నీయమైన మర్తయు వృత్తుపరింగా నిరా హించబడే స్ింస్య గా భారతదేశ కస్మిైజ్్డ బాటిల్్ వాటర్ 

రింరింో తన త్రపత్యూ క గుర్తుింపును ఏరప రుచుకుింద.. దీని ద్వా రా వినియోగద్వరులు, భాగసా్వ ములు మ్రియు  స్తటక్ హోలర్ ుకు 

దీరఘకాలక విలువను సృషిటసి్ంద. 

 

త్రపస్తుత డిస్ట్సిబి్యూ షన్ అవకాశిం ఏమి అిందస్తుింద? 

ఓషయాన్న పాజిటివ్ – భారసా్వ మి విలువ త్రపత్తపాద్న 

• కేటాయించిన కాయ చ మెంట్ ఏరియాలో భారతదేశపు తొల “వాటర్ సూపర్ మార్కె ట్®”కు త్రపత్యూ క డిస్ట్సిబి్యూ షన్ హకుె లు, 

స్వధారణ ఆరరేష్నల్ సమ్సయ లు లేకుండా విసృిత ప్రేణి క్సటమైజ్్డ బాటిల్ ్వాట్ర్ రరిష్కక రాలను అందంచే అవకాశం. 

• తకుె వ మూలధన పెటి్టబడితో అధిక ROI, అస్లట్-లైట్ మ్రియు విసరిించగల వాయ పార మోడల్ ద్వా రా స్వధయ ం. 
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• కార్పప రేట్, సంస్వథ గత, రిటైల్ మ్రియు ఈవంట్ విభాగాలనిన ంటిలోనూ నిరంతర వినియోగంతో కూడిన ఎపప టికీ కొనస్వగుతునా , 

పునర్వవృత డిమాిండ్ వాూ పారిం—సీజ్నల్ లేద్వ ప్రరండ్ పై ఆధారరడని మోడల్. 

• నిరూపిత వాూ పార మోడల్ (Proof of Concept), ప్రట్యల్-అండ్-ఎరర్ ప్రరమాద్వలను తొలగించి వేగవంతమైన ప్రేక్-ఈవన్ ను 

స్వధయ ం చేసి్తంద. 

• విసృిత ఉతప త్ ిపోర్ట ఫోలియోతో కూడిన సిింగిల్-విిండో ఆఫర్తింగ్, ఇందులో: 

o పాయ కేజ్్డ ప్రడింకింగ్ వాట్ర్ (PDW) 

o నేచురల్ మినరల్ వాట్ర్ (NMW) 

o ఆలక లైన్ వాట్ర్ (డిమాండ్ ప్రరకారం) 

o అటాా స్లె రిక్ వాట్ర్ (డిమాండ్ ప్రరకారం) 

o  లుండెడ్ వాట్ర్్  (డిమాండ్ ప్రరకారం) 

• తయారీ లేద్వ ఉతప త్తు బాధూ తలు లేవు— పాు ంట్ స్లట్ప్, ఆరరేష్నల్ సంకి ుష్టతలు మ్రియు భారీ మూలధన వయ యాల నుంచి 

భాగసా్వ ములకు పూరిసి్వథ యి విముకి.ి 

• మార్కక ట్ లీడర్ అయిన ఓషియాన్న పాజిటివ్ నుండి స్ింపూరణ మద్దతు, ఇందులో: 

o బలమైన ప్రబాండ్ మ్రియు మార్కక టింగ్ సపోర్ ట 

o ఇరప టికే ఉనన  సంస్వథ గత మ్రియు కార్పప రేట్  క్ ుయింట్ుకు ప్రపారయ త 

o న్నణయ త హామీ మ్రియు నిరంతర సరఫరా 

o ప్రపారంభ స్లట్ప్ మ్రియు ఆన్ బోరిం్గ్ లో సహాయం 

o చినన  కానీ అధక్ మారిని్ క్లిగిన B2C విభాగాలు మ్రియు ఇంకా వినియోగంలోకి రాని కొత ిమార్కక ట్ును (సర్ నేమ్ లతో కూడిన 

రర్ నలైజ్్డ బాటిల్్  సహా) చేరుకునే అవకాశం 
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o 90 రోజుల త్రపత్యూ క సేల్ా  స్పోర్ ి

o కేంప్రదీక్ృత లీడ్ మేనేజ్డ మెంట్ సిసటమ్ 

o ప్రరత్యయ క్ భౌగోళిక్ హకుక లు 

o వాయ పార జీవనచప్రకానిన  ప్రపారంభం నుంచి ముగింపు వరకు నిరా హించేందుకు రూొందంచిన కస్మి్ డిజిటల్ అపికేేషన్ 

 

వాూ పార మోడల్ – స్ింక్షపుింగా (Business Model in Brief): 

• మా 100% పూర్తుగా ఆటోమేటెడ్ వాటర్  పేాింటేో నిింపబడిన వివిధ రకాల నీటి బాటిళ్నేు మేము మీకు సరఫరా చేసి్వము. 

• మార్కక ట్ డిమాండ్ కు అనుగుణంగా వివిధ పర్తమాణాలు, వివిధ ఆకార్వలో ఉనా  నీటి బాటిళ్నేు అందసి్వము. 

• ముందు లేబుల్ లేకుండా, నిింపబడిన నీటి బాటిళ్నేు బల్ె  గా మీకు రంిసి్వము. 

• క్సటమ్ర్ అవసరానిన  బటిట, మా యాప్ ద్వా ర్వ మీరు డిజైన్ పూర్తు చేయవచుు ; మేము త్రపిింట్ చేసిన లేబుళ్నేు వేరుగా మీకు 

రంిసి్వము. 

• మీరు లేబుల్ అపికేేటర్ మెషన్ ద్వా రా లేబుళ్ును బాటిళ్ుపై అంటించి, త్రరింక్ ర్వూ ప్ మెషన్ ద్వా రా రీపాయ క్ చేసి (వీడియోలో చూించిన 

ర్కండ్ల మెషినుు), మీ  స్వథ నిక్ క్సటమ్ర ుకు మీ లాభ మార్తని్ తో స్రఫర్వ చేయాల. 

• మేము డిస్ట్సిబి్యూ షన్ ఆపషన్ మాత్రతమే అందసి్తన్నన ము. ఏ విధమైన మానుూ ఫ్యూ కు ర్తింగ్  పేాింట్, ఫిలేింగ్ యూనిట్ లేద్వ ఇతర 

సెమీ-ఆటోమేటిక్ వాటర్  పేాింట్ ఏర్వప ట్ట చేయడింో మేము స్హాయిం చేయము. వాట్ర్  పాు ంట్  స్వథ రనకు సంబంధంచిన ఇతర 

యంప్రతాల విష్యంలో కూడా సహాయం ఉండదు. 

• మా ప్రరత్పాదన / ప్రరక్ట్న పూరిగిా డిస్ట్సిబి్యూ షన్ మోడల్ / డీలర్ షప్ మోడల్ కు మాత్రతమే స్ింబింధిించినద. ఇందులో మీరు క్సటమ్ర్ 

అవసరానికి అనుగుణంగా నిింపబడిన నీటి బాటిళే్ల మర్తయు లేబుళ్నేు స్వా కర్తించి, వాటిని  స్వయ నికింగా మీ లాభింతో త్తర్తగి 

విత్రకయించాల. 

వాయ పార మోడల్ పై పూరి ిసప ష్టత కోసం, దయచేసి ప్రకింద ర్కిండు వీడియోలను పూర్తుగా వీక్షించిండి. అవి మీకు సరైన నిర ణయం 

తీస్తకోవడంలో సహాయరడతాయి. 
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https://www.youtube.com/watch?v=2A9jeO01Ivo 

https://www.youtube.com/watch?v=XexevhNnvpk 

https://youtu.be/Mw2If1ilMnk?si=0uuLQz--lgxyBV9I 

https://youtu.be/LRDHxOCXNq8?si=iOzul5VTgL3qdItA 

 

ఖరుు లు ఎింత ఉింట్సయ? (What is the Cost Involved): 

• “యంప్రతాల కోసం ₹8.4 లక్షలు, అదనంగా 18% జీఎసీట మ్రియు రవాణా ఖ్రుు లు వరిసిి్వయి. ఆఫీస మ్రియు గోద్వం ఏరాప టు 

ఖ్రుు లు మీ  స్వథ నిక్ అవసరాలు మ్రియు సౌక్రాయ ల ప్రరకారం నిర ణయించుకోవచుు .” 

• ఎంిక్ చేసిన త్రపాింతిం / లొకేషన్ ఆధారింగా త్రఫ్యించైజీ ఫీజు ₹3 లక్షల నుించి ₹10 లక్షల వరకు ఉంటుంద 

➡️ అందువలు, నగరం / రట్టణం కేట్గిరీని బటిట మొతుిం పెటి్టబడి స్తమారు ₹15 లక్షల నుించి ₹23 లక్షల మధూ (approx.) 

ఉంటుంద. 

(వివరాలకు దయచేసి అనెకా ర్-A ను చూడండి) 

 

నేను ఎింత స్ింపాదించరలను? (Indicative Financial Returns): 

ప్రకింద పేర్పక నన వి అించన్న మాత్రతమే (గాూ రింటీ కాదు). అనిన  ఆరరేటింగ్ ఖ్రుు లు తీసివేసిన తరాా త నెలకు వచేు  నిక్ర 

లాభానిన , కేట్గిరీ ఆధారంగా చూిసి్తన్నన ము: 

• కేటగిరీ A+: నెలకు స్తమారు ₹6.0 లక్షలు* 

• కేటగిరీ A: నెలకు స్తమారు ₹3.5 లక్షలు* 

• కేటగిరీ B: నెలకు స్తమారు ₹2.0 లక్షలు* 

• కేటగిరీ C: నెలకు స్తమారు ₹1.5 లక్షలు* 

* పై లాభ గణాంకాలు పూరిగిా అించన్న మాత్రతమే. ఇవి డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ యొక్క  వయ కిగిత ప్రరయతాన లు, క్ంపెనీ మారదీరశ కాల 

పాటింపు, మార్కక ట్ రరిసిథతులు మ్రియు ఆరరేష్న్ అమ్లు విధానంపై ఆధారరడి మారవచుు . ఎట్టవింటి లాభ హామీ 

ఇవా బడదు. 

అయిత్య, గత అనుభవం మ్రియు నిరూితమైన వాయ పార మోడల్ ఆధారంగా, ఎకుక వ సందరాా లోు  మొతుిం పెటి్టబడిని 

(త్రఫ్యించైజీ ఫీజుతో స్హా) స్తమారు 4 నుిండి 6 నెలోే త్తర్తగి పింద్వచుు . 

 

https://www.youtube.com/watch?v=2A9jeO01Ivo
https://www.youtube.com/watch?v=XexevhNnvpk
https://youtu.be/Mw2If1ilMnk?si=0uuLQz--lgxyBV9I
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మేము ఏమి ఆరస్తునా్న ము? 

భారసా్వ మి ఎింపిక త్రపమాణాలు (Partner Selection Criteria): 

మా డిస్ట్సిటబ్యయ ష్న్ మోడల్ కేవలం ఆద్వయం సంపాదంచే అవకాశం మాప్రతమే కాదు, بلکه దీరఘకాలక విశా స్నీయత, గౌరవిం మర్తయు 

 సియరమైన వాూ పార్వనిా  నిర్తమ ించుకునే అవకాశిం కూడా. అందుకే, మా దృషిట మ్రియు విలువలకు అనుగుణంగా ఉనన  సరైన 

భాగసా్వ ములను మాప్రతమే మేము ఎంిక్ చేసి్వము. 

క్నీస పెటుటబడి అర హతకు మించి, ప్రకింద లక్షణాలు క్లిగిన భాగసా్వ ములను మేము ఆశిసి్తన్నన ము: 

• బలమైన వాూ పార ద్ృకప థిం (Entrepreneurial) మ్రియు వాయ పార యాజ్మానయ  భావన 

• వాయ పారం ప్రపారంభించి, అవసరమైత్య విసరిించడానికి అవస్రమైన పెటి్టబడి పెటిరల స్వమరయూ ిం 

• డిజిట్ల్ టూల్్  మ్రియు సిసటమ్్  ను సమ్రథవంతంగా ఉరయోగించగల మౌలక స్వింకేత్తక పర్తజాానిం 

• విజ్యానిన  స్వధంచేందుకు అవసరమైన అధిక నిబద్ధత, ఉాా హిం మర్తయు పటి్టద్ల 

• వాయ పారానిన  నిరిా ంచి అభివృద ాచేయడానికి పూర్తు స్మయిం మర్తయు ద్ృషనిి అింకితిం చేయడానికి సిద్ధత 

సరైన దృక్ప థం, అమ్లు స్వమ్రథయ ం క్లిగిన భాగసా్వ ములే పరస్ప ర విజయిం మర్తయు  సియరమైన వృదధకి త్రపధాన ఆధారిం అని మేము 

నముా తున్నన ము. 

 

తదుపర్త ద్శలు (Next Steps): 

పై వివరాలు మీకు అనుకూలంగా అనిిస్త,ి దయచేసి purely@oposwater.com లేద్వ supportus@oposwater.com కు మెయిల్ చేసి, మీరు 

డిస్ట్సిబి్యూ టర్ గా తీస్తకోవాలనుకుింట్టనా  త్రపాింతిం (లొకేషన్)తో పాట్ట మీ నిర్వధ ర్తత ఆస్కి ుని స్ప షిింగా పేరె్క నిండి. 

అభయ ర థనలను సమీక్షంచిన అనంతరం, ష్కర్ట లిసట చేయబడిన అభయ రుథలను వివరమైన చరు  కోస్ిం వూ కి ురతింగా హైద్ర్వబాద కు 

ఆహాా నిస్వు ము. 
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• మీరు మొతుిం వాూ పార కానెా ప్ ిను పూర్తుగా అరయిం చేస్తకున్నా రని, అవసరమైన పెటి్టబడి మర్తయు స్మయానిా  

కేట్సయించరలరని, అలాగే క్నీసం 12 నెలల పాట్ట పూర్తు స్మయానిా  అింకితిం చేయరలరని నమ్ా క్ం ఉనన పుప డ్ల మాప్రతమే మీ 

ఆసకినిి తెలియజేయండి. 

• ఈ అవకాశానిన  ఎందుకు ఎంచుకోవాలనుకుంటున్నన రు, ఇతరుల క్ంటే మిమమ లా  ఎిందుకు ఎింపిక చేయాల, అలాగే ఈ వాయ పారానిన  

ముందుకు తీస్తకెళ్ుందుకు మీ మార్కె టిింగ్ వ్యూ హాలు ఏమిటి అనే విష్యాలను వివరంగా పేర్పక ంటూ మీ నిరాారిత ఆసకినిి మెయిల్ 

ద్వా రా తెలియజేయాలని మేము కోరుతున్నన ము. 

• ప్రరత్ లొకేష్న్ కు అనేక్ దరఖాసి్తలు వసి్తనన ందున, ఈ ప్రరప్రకియ ర్కండ్ల రక్షాలకు కూడా విన్-విన్ నిరణయానికి సహాయరడ్లతుంద. 

తీప్రవమైన పోటీ ఉనన  కారణంగా, కేవలం “మాకు ఆసకి ిఉంద / ఓకే / అవును” వంటి ఒక లైన్ స్మాధాన్నలను తపిప ించుకోవడిం 

మ్ంచిద—ఇద మీ అర హతను మెరుగీా మ్దంపు చేయడానికి సహక్రిసి్తంద. 

• మెయల్ దా్వ ర్వ మాకు వచేు  స్మాధాన్నల న్నణూ త మర్తయు వివర్వల ఆధారింగానే ష్కర్ట లిసట చేయబడిన అభయ రుథలకు మాప్రతమే 

స్మావేశాలు షెడ్యూ ల్ చేయబడాయని దయచేసి గమ్నించండి. 

 

తదుపర్త ద్శల టైమ్ లైనేు (Timelines for Next Steps): 

అనిన  నిబంధనలు మ్రియు ష్రతులు రరసప రంగా అంగీక్రించిన తరువాత, భాగసా్వ మి ఎంచుకునన  లొకేష్న్ లో కారయ క్లాపాలను 

ప్రపారంభించడానికి క్ంపెనీకి స్తమారు 60 నుించి 90 రోజులు అవసరం అవుతుంద. 

ఈ వయ వధలో యింత్రాల ఇన్  సి్వలేషన్, సిస్మి్ సెటప్ మర్తయు పూర్తుస్వయ య ఆపరేషనల్ లాించ్ అనీన  పూరవిుతాయి. 

 

మా హామీ (Our Assurance): 

మా భాగసా్వ ములకు మేము పూర్తు నిరు ింతను అందసి్తన్నన ము. ఒరప ందంలో పేర్పక నన  నిబంధనలు మ్రియు ష్రతుల ప్రరకారం, 36 

నెలల లాక్-ఇన్ పీర్తయడ్ అనింతరిం డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ వాయ పారం నుంచి నిప్రష్క మించాలని నిర ణయించుకుంటే, 
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వాయ పారం ప్రపారంభానికి ముందు పెటిటన మొతుిం పెటి్టబడిో 100% ర్తఫిండ్ చేయబడుతుింద* 

(యంప్రతాల విలువను డిత్రపిసియ్యటెడ్ విలువ ఆధారంగా లెకిక ంచబడ్లతుంద). 

* నిబింధనలు వర్తుస్వు య 

ద్యచేసి రమనిించిండి (Kindly Note): 

మాకు వచిు న అతూ ింత భారీ స్ప ింద్న వలు మేము నిజ్ంగా ఉత్ా హభరితులమ్యాయ ము. ప్రరసి్తతం ప్రరత్ లొకేష్న్ కు అనేక్ దరఖాసి్తలు 

రావడంతో పాటు, కాల్్  మ్రియు ఎన్ కైా రీలతో మేము బిజీగా ఉన్నన ము. 

వేల సంఖ్య లో వచిు న దరఖాసి్తలను మా టీమ్ జాప్రగతగిా సమీక్షసి్త, స్రైన అభూ రుయలను ఎింపిక చేసి స్మయానుకూలింగా 

స్ింత్రపదస్వు ము. 

ఈ ప్రరప్రకియలో మీ స్హకారిం, స్హనిం మర్తయు అవగాహనకు మ్నసె్త రిగిా క్ృతజ్ఞతలు. మీ నిరంతర ఆసకికిి ధనయ వాద్వలు. 

కస్మిర్ స్పోర్:ి purely@oposwater.com 

ఎస్ె లేషన్ ఇమెయల్: supportus@oposwater.com 

స్ింత్రపదింపు నింబర్: 88 977 977 37 

 

డిస్క్ె ైమర్ నోట్ (Disclaimer Note): 

ఈ రప్రతం సీా క్ర ినుండి వచిు న అభయ ర థనకు అనుగుణంగా మాప్రతమే జారీ చేయబడింద మ్రియు ఇద స్మాచార త్రపయోజన్నల కోస్మే 

అందంచబడ్లతోంద. ఇందులో పేర్పక నన  ఏవైన్న ఆరి థక్ గణాంకాలు, అంచన్నలు లేద్వ ఉద్వహరణలు కేవలం సూచన్నతమ కమైనవి 

మాత్రతమే. ఇవి డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ యొక్క  వయ కిగిత ప్రరయతాన లు, ఆరరేష్న్ స్వమ్రథయ ం, క్ంపెనీ మారదీరశ కాల పాటింపు, మార్కక ట్ రరిసిథతులు 

మ్రియు ఇతర బాహయ  అంశాలపై ఆధారరడి మారవచుు . 

లాభద్వయక్త, ఆద్వయం లేద్వ వాయ పార విజ్యం విష్యంలో ఓషియాన్న పాజిటివ్ ఏ విధమైన స్ప షమిైన లేద్వ సూచిత హామీ, భరోస్వ 

లేద్వ వారింటీ ఇవా డిం లేదు. 
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ఈ రప్రతంలో ఉనన  ఏ అంశానిన  కూడా డిస్ట్సిబి్యూ టర్ షప్, ఆద్వయిం లేద్వ పెటి్టబడిపై ర్వబడికి స్ింబింధిించిన ఆఫర్, హామీ లేద్వ 

గాూ రింటీగా భావిించర్వదు. డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ షిప్ మ్ంజూరు కావడం అనేద పూరి ిడ్యూ  డిలజెన్ా , అంతరతీ ఆమోద్వలు మ్రియు అనిన  

వాణిజ్య , చట్టరరమైన నిబంధనలను పేర్పక నన  ఖచిు తమైన త్రవాతపూరా క ఒపప ింద్ిం అమలు చేసిన తరువాత మాత్రతమే 

జ్రుగుతుంద. 

ఓషియాన్న పాజిటివ్ తన తరఫున డబుు లు వస్తలు చేయడానికి లేద్వ హామీలు ఇవా డానికి ఎట్టవింటి ఏజెింటే్ట, త్రోకరేు, మధూ వరుులు 

లేద్వ మిడియ్యటరనేు నియమిించదు లేద్వ అధికారిం ఇవా దు. ఓషియాన్న పాజిటివ్ ను ప్రరత్నిధయ ం వహిసి్తన్నన మ్ని చపేప  ఏ వయ కికిి 

లేద్వ మూడవ రక్షానికి చెలేింపులు చేయవద్దని అభూ రుయలకు స్ప షిింగా హెచు ర్తస్తునా్న ము. అవసరమైత్య, ఏవైన్న ఆరి థక్ లావాదేవీలు 

అధికార్తక ఒపప ింద్ిం అమలు చేసిన తరువాత మాత్రతమే, అందులో పేర్పక నన  చలిుంపు నిబంధనల ప్రరకారమే జ్రగాలి. 

భవిష్య త్ భాగసా్వ ములు ఏదైన్న ఒరప ందంలోకి ప్రరవేశించే ముందు స్ా తింత్రతింగా డ్యూ  డిలజెన్ా  చేయడిం మ్రియు చటిపరమైన, 

ఆర్తయక, వృత్తుపరమైన స్లహాలు పింద్డిం మ్ంచిదని స్తచించబడ్లతోంద. ఈ రప్రతంపై ఆధారరడడం వలు లేద్వ అనధకార మూడవ 

రక్షాలతో లావాదేవీలు చేయడం వలు క్లిగే ఏ నష్టం, హాని లేద్వ  కె ుయిమ్ లకు ఓషియాన్న పాజిటివ్ బాధయ త వహించదు. 

అనిా  కమూూ నికేషనేు మర్తయు లావాదేవీలు ఓషయాన్న పాజిటివ్ అిందించిన అధికార్తక స్ింత్రపదింపు వివర్వల ద్వా ర్వనే 

జరగాల. 

 

 పేాసికి్ హానికరిం – స్ప ష్టకిరణ 

(పర్వూ వరణింపై త్రశద్ధ ఉనా వార్త కోస్ిం): 

సింగిల్ యూజ్డ  పాు సిటక్ నిషేధంచబడిందని మ్నందరికీ తెలుస్త. అందువలు  పాు సిటక్ రీసైకి ుంగ్ విష్యంలో మ్నమ్ందరం 

బాధయ తాయుతంగా వయ వహరించాలి. ఓషియాన్న పాజిటివ్ ఒక్  పేాసికి్ పాజిటివ్ స్ింస్య. అంటే, మేము ఉతప త్ ిచేస్త  పాు సిటక్ క్ంటే ఎకుె వ 

మొతుింో  పేాసికి్ ను రీస్క్కిల్ చేసూు , రరాయ వరణంపై పాజిటివ్ ఫుట్ త్రపిింట్ వదులుతున్నన ము. 

ప్రరభుతా  నిబంధనల ప్రరకారం 200 మిలే్లల్లటరకేు తకుె వ స్వమరయూ ిం ఉనా   పేాసికి్ బాటిళే్ల నిషేధిించబడ్ాయ. 200 మిలీులీట్ర ుకు 

పైబడిన  పాు సిటక్ బాటిళ్ులో ఎకుక వ శాతం రీస్క్కిిేంగ్ కు ోబడి ఉింట్సయ. 
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అదనంగా, బయోడిత్రేడబుల్  పేాసికి్, టెత్రట్స పాూ క్ వంటి ప్రరతాయ మాన యాలు కూడా అందుబాటులో ఉన్నన యి. అయిత్య, వాటి ఖరుు  

రణనీయింగా ఎకుె వగా ఉింట్టింద.  గాుస బాటిళ్లు  పాు సిటక్ క్ంటే ఎకుక వ కాలుష్కయ నిన  సృషిటసి్వయి—ఇద వేరే అంశంగా చరిు ంచాలి్ న 

విష్యం. 

స్వరాంశంగా చపాప లంటే,  పాు సిటక్ వినియోగానిన  వంట్నే పూరిగిా తొలగించడం స్వధయ ం కాక్పోయిన్న, బాధూ ాయుతింగా వూ వహర్తసూు  

 పేాసికి్ పాజిటివ్ గా ఉిండే స్ింస్యగా ఓషియాన్న పాజిటివ్ రరాయ వరణ రరిరక్షణకు క్టుటబడి ఉంద. 

 

తరచుగా అడిే త్రపశా లు (FAQలు) 

1) మీరు ఖాళీ బాటిళే్ల మాత్రతమే స్రఫర్వ చేస్వు ర్వ, లేక నీటితో నిింపిన బాటిళే్లన్న? 

ప్రపాంతీయ మార్కక ట్ అవసరాలు మ్రియు డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ అవసరాల ప్రరకారం, వివిధ రకాల నీటిని వివిధ ఆకారాలు మ్రియు రరిమాణాల 

బాటిళ్ులో (వివిధ SKUలు –  స్వట క్ కీింగ్ యూనిటుు) మేము సరఫరా చేసి్వము. 

2) ఈ వాూ పారిం చేయడానికి మేము స్ా ింతింగా వాటర్  పేాింట్ ఏర్వప ట్ట చేయాలా? 

లేదు. మీరు ఎలాంటి వాట్ర్  పాు ంట్ ను ఏరాప టు చేయాలి్ న అవసరం లేదు. మేము నీటితో నింిన బాటిళ్లు మ్రియు క్సటమ్ర్ 

అవసరాలు/ప్రబాండ్ ప్రరకారం అత్కించాలి్ న లేబుళ్ును సిదంాగా సరఫరా చేసి్వము. ఈ వాయ పారం కోసం లేబుల్ అిుకేట్ర్, కాా లిటీ చక్ 

ప్రసీక న్ మ్రియు రీపాయ కింగ్ యంప్రతాలు మాప్రతమే అవసరం. ఇతర ఎలాంటి యంప్రతాలు లేద్వ వాట్ర్  పాు ంట్ సంబంధత స్లట్ప్ అవసరం 

లేదు. 

3) ఇద డిస్ట్సిబి్యూ టర్ మోడల్ న్న లేద్వ త్రఫ్యించైజ్డ మోడల్ న్న? 

ఇద ప్రపాథమిక్ంగా ఒక్ డిస్ట్సిబి్యూ షన్ మోడల్, అయిత్య ప్రరంచైజ్డ మోడల్ కు చందన కొనిన  ప్రరయోజ్న్నలు కూడా ఇందులో ఉన్నన యి. 

4) మేము అపికేేషన్ ఫిల్ చేశాిం – తదుపర్త త్రపత్రకియ ఏమిటి? 

ప్రరత్ లొకేష్న్ కు విరరీతమైన సంఖ్య లో దరఖాసి్తలు రావడంతో మేము క్ృతజ్ఞతగా భావిసి్తన్నన ము. అిుకేష్న్ సమ్రిప ంచిన తరువాత, ఆ 

లొకేష్న్ కు వచిు న అనిన  దరఖాసి్తలను మా టీమ్ సమీక్షంచి, సమ్రిప ంచిన వివరాల ఆధారంగా అభయ రుథలను ఫిలటర్ చేసి్తంద. ఫిలటర్ 

అయిన వారికి కాల్ వసి్తంద. 
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ఆ కాల్ తరువాత మ్ర్పక్ దశలో వడపోత జ్రుగుతుంద. ఎంికైన కొంతమ్ంద అభయ రుథలను నిరీ ణత త్యదీన హైదరాబాద కు ఆహాా నించి, పూరి ి

వివరాలు అందసి్వము. వారిలో ఒక్రిని రరసప ర లాభద్వయక్మైన విధంగా మా డిస్ట్సిటబ్యయ ష్న్ పారటన ర్ గా ఎంిక్ చేసి్వము. ఈ మొతంి 

ప్రరప్రకియను వచేు  15 రోజుోే పూరిచిేయాలని మా లక్షయ ం. 

5) నేను “XYZ” లొకేషన్ కు అపెల  ేచేశాను – డిస్ట్సిబి్యూ షన్ పారిా ర్ గా న్నకు ఎలాింటి త్రపాింతీయ హకుె లు ఉింట్సయ? 

ఒరప ందం సంతక్ం అయిన తరువాత, కేటాయించిన భౌగోళిక్ ప్రపాంతం/రరిట్రీ పూరిగిా డిస్ట్సిటబ్యయ ష్న్ పారటన ర్ కు ఎకా్   కేూజివ్ గా 

ఉంటుంద. ఆ కేటాయించిన ప్రపాంతంలో క్ంపెనీ నేరుగా అమ్ా కాలు చేయదు లేద్వ జోక్య ం చేస్తకోదు. 

అదనంగా, క్ంపెనీ ముందసి్త అనుమ్త్తో, డిస్ట్సిటబ్యయ ష్న్ పారటన ర్ తన ప్రపాంతంలో సబ-డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర ును కూడా నియమించుకోవచుు . 

కొనస్వగిింపు 

6) మీరు ర్తటర్ా ా  ను గాూ రింటీ చేస్తున్నా ర్వ? 

లేదు. మేము ఎలాంటి రిట్ర్న ్  ను గాయ రంటీ చేయడం లేదు. అమ్ా కాలపై ఆధారరడి ఉండ ఆద్వయ అవకాశానిా  మాత్రతమే 

సూచిస్తునా్న ము. ఇద వయ కి ినుంచి వయ కికిి, ప్రపాంతం నుంచి ప్రపాంతానికి మారుతుంద. 2013 నుండి  సిథరరడిన మా అనుభవం మ్రియు 

ప్రబాండ్ బలం ఆధారంగా, స్వధారణంగా ఎదురయేయ  అనేక్ సమ్సయ లు లేకుండా ఒక్  సిథరమైన వాయ పార మోడల్ ను ఏరాప టు చేయడంలో 

మాప్రతమే మేము మీకు సహాయం చేసి్వము. రిట్ర్న ్  పై ఎలాంటి హామీ ఇవా డం లేదు. 

7) మా కోస్ిం అించన్న నెలవారీ లాభిం ఎింత ఉింట్టింద? 

మా స్తచనలు మ్రియు మారదీరశ కాలను అనుసరించి వాయ పారం చేస్త,ి ఈ మోడల్ లో సగటున ఒక్క  బాటిల్ పై రూ.2/- నుండి రూ.3/- వరకు 

నిక్ర లాభం ొందే అవకాశం ఉంటుంద. 

ఉద్వహరణకు, ఒక్ డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ నెలకు 1 లక్ష బాటిళ్లు విప్రక్యిస్త,ి అనిన  ఖ్రుు లు తీసివేసిన తరువాత నెలకు స్తమారు రూ.2 లక్షల 

నుిండి రూ.3 లక్షల వరకు నికర లాభిం ొందవచుు . 

8) వీడియోో పేరె్క నా  80% ోన్ గుర్తించి వివర్తించరలర్వ? 

మాకు మ్ంచి సంబంధాలు ఉనన  కొనిన  బాయ ంకులు మ్రియు NBFCలతో మేము మాటాు డి, యంప్రతాలపై (Machinery) మ్రియు కొనిన  

సందరాా లోు  వరిక ంగ్ కాయ ిట్ల్ అవసరాలపై కూడా 80% వరకు ోన్ ఏర్వప ట్ట చేయడింో స్హాయిం చేస్వు ము. 
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ఇద పూరిగిా వయ కిగిత ప్రకెడిట్ హిసటరీపై ఆధారరడి ఉంటుంద. క్ంపెనీ కేవలం ఫెసిలటేటర్ గా మాత్రతమే వూ వహర్తస్తుింద; మేము 

సా యంగా లోనుు ఇవా ము. 

9) ఒకె  బాటిల్ ఖరుు  ఎింత? డిస్ట్సిబి్యూ టర్ కు ఎింత మార్తని్ ఉింట్టింద? 

ఇద వాయ పారానికి సంబంధంచిన అతయ ంత ముఖ్య మైన అంశం. ఇద తుద డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ పారటన ర్ తో ఒరప ందం కుదరిన తరువాత, 

వయ కిగితంగా జ్రిగే వాయ పార చరు లోు  మాప్రతమే వివరించబడ్లతుంద. 

ఎందుక్ంటే ఖ్రుు  మ్రియు మారిని్ అనేవి బాటిల్ రక్ం, నీటి రక్ం, కాయ ప్ రక్ం, పాయ కేజింగ్, లేబుల్ మొదలైన వాటిపై బాగా ఆధారరడి 

మారుతాయి. 

ప్రరసి్తతానికి, ముందుగా చిప నటేు, ఒక్క  బాటిల్ పై సగటు నిక్ర లాభం రూ.2/- నుిండి రూ.3/- మ్ధయ లో ఉంటుందని భావించవచుు . 

10) స్రఫర్వ చేసే నీరు స్తరక్షతమేన్న? బిసేరే్త, కినీ,ే ఆకాా ఫిన్న వింటి MNC త్రబాిండేతో మీరు ఎలా భనా ింగా ఉింట్సరు? 

మేము సరఫరా చేస్త నీరు అతుయ తమి్ న్నణయ త క్లిగినద మ్రియు బిస్తురి, కినీు, ఆకాా ఫిన్న వంటి ప్రరముఖ్ MNC ప్రబాండు మాదరిగానే పూర్తుగా 

ఆటోమేటిక్ సెటప్ ో  ఉతప త్తు చేయబడుతుింద. 

నీటి న్నణయ త, సరి టఫికేష్నుు తదతర అనిన  వివరాలు పబిేక్ డొమైన్ ో  అిందుబాట్టో ఉింట్సయ, తద్వా రా ఎవరైన్న స్తలభంగా 

రరిశీలించవచుు . 

మీకు కావాలంటే, నేను వీటిని మర్తింత బిజినెస్-మైిండ్ సెట్ తో, ఇనాె స్రి్ లేద్వ డిస్ట్సిబి్యూ టర్ ఫేసిింగ్ త్రోషర్  సెల లి్ ో  కూడా రీప్రడాఫ్టట 

చేసి ఇవా గలను. 

 

11) కింపెనీ నుించి మార్కె టిింగ్ స్పోర్ ిగుర్తించి కొించెిం వివరింగా చెపప రలర్వ? 

ఈ వాయ పారానికి ఉనన  ప్రరత్యయ క్త ఏమిట్ంటే, ఇద చాలా ఇతర వాయ పారాలాు  సీజ్నల్ కాకుండా ఎపప టికీ కొనస్వగుతూ ఉిండే (Perennial) 

స్ా భావిం క్లిగినద. 

డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ కు వాయ పారం స్తలభంగా ప్రపారంభించి విసరిించేందుకు, మా క్ంపెనీ ప్రకింద విధమైన పూరి ి స్వథ యి మ్దదతును అందసి్తంద: 
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• డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ కు పూరి ి స్వథ యి ప్రొడక్ ట న్నలెడ్ ిమ్రియు స్తల్్  స్ట్టైనింగ్ 

• స్తల్్  మ్రియు సరాీ స కోసం ప్రరత్యయ క్ంగా రూొందంచిన ఎండ్-టు-ఎండ్ క్సటమైజ్్డ యాప్ 

• ప్రపారంభించిన తరాా త మొదటి 90 రోజుల పాటు స్తల్్  సపోర్ ట 

• లాంచ దశలో స్ష్ల్ మీడియా మార్కక టింగ్ కాయ ంపెయిన్ సపోర్ ట 

• క్ంపెనీ అందంచే అధకారిక్ మొబైల్ నంబర్ మ్రియు యాప్ ఉరయోగించడానికి ప్రరత్యయ క్ TAB 

• స్లంప్రట్లైజ్్డ లీడ్్  సపోర్ ట 

• ఇతర డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర ుకు రంిన లీడ్్  పై రాయలీట లాభం 

 

12) మీరు నీటి బాటిళ్నేు ఎకె డి నుించి స్రఫర్వ చేస్వు రు? 

నేచురల్ మినరల్ వాటర్ మా సా ంత హమాచల్ త్రపదేశ్ ఫ్యూ కరిీ నుంచి సరఫరా చేయబడ్లతుంద. 

పాూ కేజ్్డ త్రడిింకిింగ్ వాటర్ లేద్వ ఇతర రకాల నీరు ప్రకింద వాటి నుంచి సరఫరా చేయబడ్లతుంద: 

• మా సా ంత రయ క్ టరీలు 

• మా కో-పాయ కింగ్ యూనిటుు 

• మా లీజ్డ లో ఉనన  లేద్వ లీజ్డ ఇచిు న తయారీ యూనిటుు 

మా సరఫరా మొతంి కూడా 100% పూర్తుగా ఆటోమేటెడ్ సెటప్ లో, మా  స్వట ండర్ ్SOPల ప్రరకారం, అతుయ నన త కాా లిటీ న్నర్ా ్  ను పాటిసి్త 

తయారు చేయబడ్లతుంద. 

లాజిసిటక్్  మ్రియు ఉతప త్ ిసౌలభయ ం ఆధారంగా ఏ ఫ్యూ కరిీ నుించి స్రఫర్వ చేయాలనా  నిరణయిం పూర్తుగా Oceana Positiveదే. 

 

13) నేను ఫ్యూ కరిీని స్ింద్ర్తశ ించవచాు ? 

మేము పాటిసి్తనన  క్ఠినమైన కాా లిటీ నియమాలు మ్రియు ప్రరమాణాల కారణంగా, మా తయారీ యూనిటేకు విజిటా్  ను 

త్రపోతా హించము. 
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అయిత్య, ఫైనల్ గా షార్ ిలస్ ిఅయన అభూ రుయలను మా డిస్ట్సిబి్యూ షన్ సెింటర్ కు ఆహాా నిస్వు ము, అక్క డ వారు మా వాయ పార మోడల్ ను 

ప్రరతయ క్షంగా అనుభవించి పూరిగిా అర థం చేస్తకోవచుు . 

 

14) రవాణా ఖరుు ల వివర్వలు చెపప రలర్వ? వాటిని ఎవరు భర్తించాల? 

మా నీటి బాటిళ్లు Ex-Factory త్రపాత్తపదకన అమ్ా బడతాయి. 

• రయ క్ టరీ నుంచి డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ లొకేష్న్ వరకు రవాణా ఖ్రుు  డిస్ట్సిబి్యూ టర్ భాద్ూ త 

• మేము ముందుగా స్తచించిన త్రపత్త బాటిల్ కు ₹2/- నుించి ₹3/- నికర లాభిం అంచన్నలో, ఈ రవాణా ఖ్రుు లు ఇరప టికే లెక్క లోకి 

తీస్తకోబడ్ాయి 

:15) డాూ మేజ్డ అయన  సి్వక్ పై కింపెనీ పాలస్వ ఏమిటి? 

రవాణా సమ్యంలో జ్రిగే నష్కట లు (Transportation Damages) క్ంపెనీ రరిధలోకి రావు. 

అయిత్య, రవాణా కారణిం కాకుిండా ఇతర కారణాల వలే ఉతప త్తుకి నషిిం జర్తగినటేయత్య, అటువంటి  స్వట క్ కు 100% రీపేసే్ మెింట్ 

అందంచబడ్లతుంద. 

 

16) కింపెనీ డిస్ట్సిబి్యూ టరకేు త్రెడిట్ సౌకరూ ిం అిందస్తుింద్వ? 

లేదు. ఇద 100% అడాా న్ా  పేమెింట్ మోడల్ మాప్రతమే. 

డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర ుకు గరిష్ట లాభాలు అందంచాలనే ఉదేదశంతో, మేము చాలా తకుె వ మార్తనితేో (wafer-thin margins) రనిచేసి్తన్నన ము. 

అందువలు ప్రకెడిట్ సౌక్రయ ం ఇవా డం స్వధయ ం కాదు. 

 

17) ఈ డిస్ట్సిబి్యూ షన్ ఒపప ింద్ిం వూ వధి ఎింత? ఎగిటి్ / టెర్తమ నేషన్ నిబింధనలు ఏమిటి? 
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డిస్ట్సిటబ్యయ ష్న్ లైస్లన్్  ను ప్రపారంభంగా 3 స్ింవతా ర్వల పాట్ట జారీ చేసి్వము. 

ప్రరత్ మూడ్ల సంవత్ రాలకు ఒక్స్వరి, ఒరప ందం నవీకర్తించబడుతుింద (renewable). 

డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ రనితీరును ఆధారంగా చేస్తకుని, అవసరమైత్య క్ంపెనీ నిబింధనలు మర్తయు షరతులను మారుు కునే హకుె ను కలగి 

ఉింట్టింద. 

ఒరప ందం కుదరిన తరాా త 36 నెలల లాక్-ఇన్ పీర్తయడ్ ఉంటుంద. 

ఈ లాక్-ఇన్ కాలం పూరయిిన తరాా త, డిస్ట్సిటబ్యయ ట్ర్ క్ంపెనీకి 90 రోజుల ముింద్స్తు నోటీస్ ఇవా డం ద్వా రా ఈ వాయ పారం నుంచి 

బయట్కు రావచుు . ఆ సమ్యంలో, వాయ పారానిన  పూరిగిా క్ంపెనీకి త్రిగి అరప గించాలి. 
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S.No. ZONE Locations Available in AP as on 18/03/2026 CATEGORY

1 Srikakulam Srikakulam district C

2 Vizianagaram Vizianagaram & Parvathipuram Dists C

3 Anakapalli Anakapalli district + Paderu Revenue Divisions of ASR B

4 Kakinada Kakinada district B

5 Amalapuram Konaseema district C

6 Rajamehendravaram

Rajamundry & Kovvur Revenue Divisionss of EG Dt (excluding Nallajerla, 

Devarapalle, Undrajavarm & Pervali mandals  from Kovvur Revenue Divisions), 

Rampachodavaram &  Chinturu Revenue Divisionss of ASR B

7 Tadepalligudem
Tadepalligudem Revenue Divisions and Nallajerla, Devarapalle, Undrajavarm & 

Pervali mandals from Kovvur Revenue Divisions C

8 Bhimavaram Naraspuram & Bhimavaram Revenue Divisionss. C

9 Eluru Eluru District B

10 Vijayawada East Vijayawada East Constituency + Tadigadapa Muncipality A

11 Vijayawada Central
Vijayawada Central Constituency + Vijayawada West Constituency + Ibrahimpatnam 

Mandal A

12 Ibrahimpatnam Mylavaram & Trivur Constituencies ( Excluding Ibrahimpatnam Mandal ) C

13 Nandigama Nadigama & Jagayyapeta Constituencies C

14 Vuyyuru Vuyyuru Revenue Division excluding Tadigadapa Muncipality Area C

15 Gudivada Gudivada Revenue Division C

16 Machilipatnam Machilipatnam Revenue Divisions C

17 Guntur Guntur Revenue Divisions Minus Tullur Mandal A

18 Bapatla Bapatla district C

19 Ongole Prakasam district B

20 Nandyal Nandyala Full district C

21 Kadapa Kadapa & Badvel Revenue Divisionss C

22 Proddutur Jammalmadugu & Pulivendula Revenue Divisionss C

23 Chittor Chittor district C

24 Tirupati East East of Tirupati railway station & Tirumala A

25 Tirupati West West of Tirupati railway station & rest of the Revenue Divisions A

26 Srikalahasti Srikalahasti Revenue Divisions (Renigunta included) C

27 Naidupeta Gudur & Sullurpet Revenue Divisionss C

S.No. Locations Available in Telangana as on 18/03/2026 CATEGORY

1 Adilabad C

2 Nirmal C

3 Kumurambheem Asifabad C

4 Nizamabad C

5 Medak _ ORR Limits B

6 Karimnagar + Peddapalli B

7 Mancherial C

8 Jagital C

9 Jangaon C

10 Bhupalapally C

11

Hyd North ( Bachupally, Bowrampet, Gandi 

Maisamma, Shambipur, Kandlakoya, 

Bahadurpally, Dhulapally, Kompally, Upto Suchitra 

X roads, Jeedimetla, Shapur,Medchal, Hakimpet, 

Devaryamjal Upto Shamirpet, ORR Exit 4, 4a, 5, 6 

& 7 outer to inner and from Exit 6 to Suchitra X 

Roads ) A+

12

Hyd South ( Malakpet, Santosh Nagar, Yakuthpura, 

Gowlipura, Shah Ali Banda, Barkas, Bahadurpura, 

Puranapul, Afzalgunj, DRDO, Santosh 

Nagar,Kishanbagh, Balapur,Kanchanbagh, 

Chandrayangutta, Pahadishareef And Upto 

Tukkuguda ) A

13

HYDERABAD CENTRAL _ BANDALAGUDA JAGIR, 

ATTAPUR,MEHDIPATNAM,UPPARPALLY, 

LANGARHOUSE, SITARAMBAGH, KARWAN, 

JIYAGUDA,MALLEPALLY, NAMPALLY, GOSHAMAHAL, 

GOWLIGUDA, HIMAYATANAGAR, 

NARAYANGUDA,CHIKKADAPALLY,SUNCITY, 

KISMATPUR A

14 Bhadradri Kothagudem C

15 Suryapet B

16 Bhuvanagiri C

17 Nalgonda C

18 Wanaparthy/Gadwal C

19 Narayanpet C

20 Vikarabad_ORR Limits B
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